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CO PRINESIE UNII (SLOVENSKU)
DOHODA S USA 0 VOLNOM OBCHODE?

V marci Eurépska komisia schvdlila ndvrh mandatu na rokovania tykajtice sa dohody o volhom
obchode medzi Eurépskou uniou a USA. Rokovania by sa mali zacat v druhej polovici juna
a pravdepodobne budu trvat niekolko rokov. 0 tom, ¢o bude ich obsahom a Co od nich méZe
Unia vrdtane Slovenska ocakdvat, sa s Patrikom Zoltvanyom, senior partnerom poradenskej
spolocnosti Fipra, rozprdavala Jana HyZova.

H Uz v case priprav na rokovania
je zrejmé, Ze vyhliadky na prinos
buddcej dohody o vol'nom obcho-
de medzi EU a USA st optimistic-
ké. MoZno tieto ocakavania vy-
jadrit aj finan¢ne?

Podla nezdvislej studie Cen-
tra pre vyskum hospodarskej
politiky so sidlom v Londyne by
transatlantické obchodné a in-
vesticné partnerstvo mohlo pre
EU znamenat ekonomicky pri-
nos vo vyske 119 milidrd eur
rocne, samozrejme, od okamihu
dplného implementovania doho-
dy. To v priemere znamena kazdy
rok navyse 545 eur disponibilné-
ho prijmu pre kazda $tvorclennt
rodinu zijucu v Unii. EU a USA
tvoria 40 percent celosvetovej
hospoddrskej produkcie a ich bi-
lateralne hospodarske vztahy si
najvacsie na svete. Cielom budu-
ceho transatlantického partner-
stva je liberalizdcia obchodu a in-
vesticii medzi oboma blokmi. EU
a USA maju s celkovym poctom
800 miliénov obyvatelov 45 per-
cent svetového HDP a 30 percent
svetového obchodu. Progndzy
naznacuji, Ze po dokonceni by
dohoda o volnom obchode mala
priniest 275 milidrd eur a dva mi-
liény novych pracovnych miest.

m Co v sucasnosti brzdi obchodo-
vanie medzi Uniou a USA? Alebo
inak: odstranenie akych prekazok
bude hlavnym obsahom dohody -
ide predovsetkym o eliminovanie
tarif?

Dohoda medzi Eurépskou
uniou a Spojenymi Stdtmi nie je
len o odstrdnent tarif. Aj sticasné
tarify si pomerne nizke, v prie-
mere sa pohybuji okolo $tyroch
percent. Hlavné prekazky pre ob-
chod sa skryvaju v predpisoch,
netarifnych prekdzkach a byro-
kracii. Odhady ukazujt, Ze az 80
percent potencialneho zisku z re-
alizdcie obchodnej dohody bude
tvorit zniZzenie ndkladov vyply-
vajucich z byrokracie a reguldcie.
Rovnako prinosnd bude aj libera-

lizdcia obchodu v oblasti sluzieb
a verejného obstaravania.

B Preco sa potom hovori o tom,
Ze rokovania budu trvat niekol-
ko rokov? Aké komplikacie mézu
nastat?

Dosiahnutie dohody napriek
ofakdvanému pozitivnemu pri-
nosu nebude jednoduché. Podla
pévodného predpokladu sa do-
hoda mala dosiahnut do ukonce-
nia manddtu sucasnej Komisie.
Na zaklade skusenosti z podob-
nych rokovani v minulosti a naj-
ma rozdielnych ndzorov v niekto-
rych klicovych oblastiach vsak
mozno vyslovit predpoved, Ze
do terminu podpisania dohody
uplynie niekolko rokov...

H Spominali ste rozdielne nazo-
ry. V ktorych oblastiach sa bude
spolo¢né stanovisko hladat naj-
tazdie?

Problémy mozno ocakdvat na-
priklad v oblasti polnohospo-
ddrstva. Obe strany tento sektor
vyrazne podporuju - 37 percent
z rozpoc¢tu EU sa kaZdorocne
pouziva na polnohospodarske
dotdcie, vdaka comu sa toto od-
vetvie stalo pévodcom vsetkych
obchodnych bariér EU. V USA
pokryvaju vlddne dotdcie 40
percent prijmov polnohospoda-
rov. Okrem toho bude treba vy-
rieSit zlozitd otazku Standardov
v roznych odvetviach. Napriklad
v oblasti bezpecnosti potravin si
mozno len tazko predstavit, Ze
v dohladnom case pride k har-
monizdcii transatlantick}'lch no-
riem. Rozdielne ndzory medzi
USA a EU pretrvévaji v oblas-
ti bariér pri dovoze hovidzieho
masa, hydiny ¢i cerstvého ovocia
do EU, cely rad prekazok obme-
dzuje vyvoz geneticky upravenej
kukurice a séje vratane z nich vy-
robenYch produktov, dispropor-
cie jestvuju aj v oblasti blopahv
Rozdiely medzi EU a USA exis-
tuju aj v otazke pristupu k regu-
lacii a registracii novych vyrob-

kov. Ochrana zamestnancov je
v Unii silnejsia neZ v USA. Na
druhej strane v USA funguje Stat-
ny mechanizmus rieSenia sporov
i dereguldcia financnych sluzieb.
Oprédvnené obavy sa tykajud osla-
benia americkych zakonov v ob-
lasti verejnych zdkaziek, ktoré
uprednostiuju americkych doda-
vatelov. Problematickou oblastou
celkom urcite bude dohoda v ob-
lasti informacénych technologii
a dusevného vlastnictva, kde su
rozdielne ndzory na ochranu dat
a registraciu patentov. Americky
chemicky priemysel bude silno
lobovat za dosiahnutie suiladu
s nariadenim REACH.

H Maju rokovania o budicej do-
hode o volnom obchode medzi
EU a USA odporcov na jednej ale-
bo druhej strane?

Ano, hlasy nesihlasu sa ozy-
vaju z oboch stran. Nemecko
a francuzsky prezident Francois
Hollande wurcili bezpecnost po-
travin, geneticky modifikované
plodiny a audiovizudlne sluzby
ako nemenné. Franctzsky mi-
nister obchodu chce z rokovani
vynat oblast obrany. Aj v ame-
rickom Sendte sa ozyvaju hlasy,
Ze pripadné obchodné rokovania
s Eurépskou tniou sa nesmu za-
seknit na prekdzkach v oblasti
vyvozu masa a polnohospodar-
skych produktov. Okrem pristu-
pu k dovozu americkych polno-
hospodarskych  produktov do
EU sa ako prioritnd zdoraznuje
oblast duSevného vlastnictva,
ochrana pristupu americkych vy-
vozov sluzieb, dodrziavanie prav-
nych predpisov a mechanizmus
urovnavania sporov.

B Zacali sme struénym vycisle-
nim prinosu buducej dohody pre
EU. Mozeme na zaver predstavit
pozitiva, ktoré jej implementacia
mdze priniest pre Slovensko?

Ak bude dohoda implemen-
tovand, predpoklada sa, Ze vy-
voz z EU by sa zvysil takmer vo
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vsetkych odvetviach. Najvacsi
relativny narast obchodu nasta-
ne v odvetvi motorovych vozi-
diel - v te]to komodite sa oca-
kdva zvysenie vyvozu z EU do
USA o 149 percent. Tento na-
rast ciastocne odraza dolezitost
vzdjomného obchodu s castami
a komponentmi a dalSej integ-
rdcie tychto dvoch sektorov na
oboch stranach Atlantiku. Zvy-
Senie obchodu s motorovymi vo-
zidlami ovplyvni rozsirovanie vo
vyrobnom sektore, kde sa v EU
ocakdva rast o 1,5 percenta. Toto
je zatial jedna z oblasti, ktord sa
spomina ako potencidlne najzau-
jimavejsia aj pre Slovensko, pre
ktoré by mal byt prioritou v oca-
kavanych rokovaniach prave au-
tomobilovy priemysel. Faktom
vsak je, Ze na Slovensku zatial
nepozorujeme nijakd diskusiu
stvisiacu s témou obchodnej do-
hody medzi EU a USA a ani tu
neexistuje komplexnd dosahova
Studia. Bolo by urcite zaujimavé
analyzovat, aky je podiel produk-
cie slovenského automobilového
priemyslu pre americky trh alebo
¢i sa odtial dovazaju nejaké kom-
ponenty. Pozriet sa treba aj na to,
ktoré oblasti nasho hospodarstva
mozu tazit z takejto dohody a na-
sledne na ne zamerat domace
priority v oblasti rozvoja expor-
tu. Hoci USA v sticasnosti nepat-
ria medzi hlavnych obchodnych
partnerov Slovenska ani v dovo-
ze, ani vo vyvoze, tato dohoda by
mohla pomoct k zintenzivneniu
vzdjomnych obchodnych vzta-
hov.

Foto: archiv Fipra

Casopis na prezentciu Slovenska v Eurépskej tinii




