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The Amrop Hever Group dosiahla minuly rok narast takmer o 10 percent

The Amrop Hever Group (TAHG), najvacsia siet’ kapitalovo neprepojenych Executive
Search spoloc¢nosti na svete, dosiahla v roku 2003 celkovy zisk vo vyske 102,5 mil. USD, ¢o
v porovnani s rokom 2003 znamena narast takmer o 10 percent.

Podfa Luisa Condeho, Chairmana TAHG, mozno v su€asnej zloZitej situacii dosiahnuté
vysledky povaZovat' za velmi dobré a presvedCivé. ,V meniacom sa prostredi sme zaznamenali ¢oraz
vyraznejsi dopyt po skusenych medzinarodnych manazZéroch, ktory je vysledkom neustaleho pohybu
jednotlivych spolocnosti smerom k dalSej reStrukturalizacii a premiestriovaniu,” povedal L. Conde.
Hoci skupina celosvetovo dosiahla desatpercentny narast, trhy niektorych jej ¢lenskych spoloénosti
postihla stagnacia a mierne vahanie. Na druhej strane nielen na viacerych tradi¢ne silnych trhoch, ale
v stredoeurdopskom regione nastalo slubné oZivenie. ,Dosiahnuté pozitivne vysledky su dbkazom
prehlbujucej sa dévery naSich klientov a odrazom prisne podnikatelského pristupu, poskytovania na
mieru Sitych poradenskych rieSeni a nekompromisnej snahy o najvy$siu kvalitu, objasnil L. Conde.
Slovensko v prvej patke

Z&kladom liderského postavenia jednotlivych Clenskych spolo¢nosti TAHG na lokalnych
trhoch je globdlna vymena know-how, informacii a skdsenosti v ramci regionalnych a sektorovych
pracovnych skupin. Zatial posledné stretnutie partnerov ¢lenskych spolo¢nosti EMEA regionu TAHG
sa uskutocnilo v marci 2004 vo Var8ave. ZastreSovala ho téma Expanding Europe a jeho program sa
spojil so stretnutim globalnej pracovnej skupiny Financial Services Practice Group. ,V diskusiach na
varSavskom stretnuti opét dominovali hlavné faktory uspechu TAHG: kvalita, dbveryhodnost,
dbéslednost, flexibilita a koncentracia, pricom ako prioritna sa potvrdila potreba pruzného reagovania
na zmeny v okolitom prostredi. Okrem toho hospodarske vysledky za uplynuly rok ukazali, Ze EMEA
region uz nie je len »priveskom« globalnej siete, ale jej mimoriadne atraktivnou sucastou s vyraznym
potencialom rastu,” povedal Radomir Mako, Managing Partner spolo¢nosti Jenewein & Partners, ktora
na slovenskom trhu zastupuje globalnu zna¢ku TAHG. Obrat Elenskych spolo€nosti v krajinach
strednej a vychodnej Eurépy dosiahol v roku 2003 hodnotu viac ako 10 mil. USD, pri€om Slovenska
republika sa ocitla medzi najuspeSnejSimi ¢lenmi. ,Aj tento fakt celkom urcite prispel k tomu, Ze
najbliz§i CEE Regional Meeting sa uskutoéni na jar 2005 v Bratislave,“ dodal na zaver R. Mako.
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THE AMROP HEVER GROUP (TAHG) je konzorcium 58 centralne prepojenych, avSak kapitalovo nezavislych
Clenskych spolo¢nosti a pracuje ako medzindrodna ekonomicka zaujmova skupina s celosvetovymi
registrovanymi obchodnymi znackami. Prostrednictvom 79 kancelarii v 50 krajinach na piatich kontinentoch
poskytuje Executive Search a suvisiace sluzby. Je &lenom Asociacie Executive Search konzultantov (AESC).
TAHG na slovenskom trhu reprezentuje poradenskd skupina AMROP JENEWEIN GROUP (AJG)
prostrednictvom spolo&nosti Jenewein & Partners.

Dalsie informéacie mozno ziskat na adresach www.amrophever.com a www.ajg.sk.
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